
”Jag är född i bygden och glad att få komma hem.” 
säger Bobby Olsson, ny säljare på Ingelsten & Co.

– Det går bra för Ingelsten, den form 
och finish vi får på produkterna är 
enastående. Vi visar omtanke och ger 
leveransprecision till våra kunder. Det 
ska vi komma ut och berätta mer om, 
säger Bobby Olsson.

Full fart på kundbesöken
Under våren har han tillbringat större 
delen av sin tid ute i produktionen för 
att på djupet lära känna alla processer. 
Till hösten blir det full fart på kundbe-
söken – med ett crescendo under Elmia 
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INGELSTEN & CO  AB   
Effektivitet, snabbhet, problemlösning, 
leveranssäkerhet och många nöjda kunder. 
Där har du Ingelsten & Co AB i ett nötskal.  
Ett väletablerat företag som grundades 
redan 1937.

Utökad verktygstillverkning
Det som ytterligare stärker Ingelstens 
erbjudande, konstaterar Bobby, är 
den egna konstruktions- och verktygs
tillverkningen. Förra året förvärvades 
Mobäcks Verktyg i Gnosjö för att möta 
ett ökat tryck just på verktygssidan.
– Egen verktygstillverkning är något att 
vara stolt över och något som gör oss 
ännu mer konkurrenskraftiga, säger 
Bobby.

Ingelsten & Co satsar 
framåt i utveckling och 
produktion. Två nya 
automationsceller har 
tagit plats i Anderstorp 
– liksom nye säljaren 
Bobby Olsson.
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”Vi gillar utmaningar och växer för att vi har varit 
duktiga.” säger Patrik Modéen.

Automationssatsningarna hos Ingelsten & Co är 
ett resultat av ökade volymer och ett steg till ökad 
konkurrenskraft och bättre ergonomi.

Subcontractor i november. Och det här 
går helt i linje med Ingelstens strategi:
– Vi vill vara mer närvarande ute 
hos våra kunder och visa att vi är 
starka på marknaden och har mer 
att erbjuda, säger Patrik Modéen, 
marknadsansvarig.

Automatiserar produktionen
Vi tar en rundtur ute i produktionen 
där två nya automationsceller ger klara 
besked om hur det snart 90-åriga plåt-
formningsföretaget vill positionera sig.
– Vi satsar framåt med utveckling i 
produktionen och har tagit viktiga steg 
i digitalisering och automatisering 
som gör att vi kan vara ännu mer 
konkurrenskraftiga, säger Patrik.
Bobby fortsätter:
– Ska du vara med idag på volym
produktion i Sverige och i den här 
regionen så krävs det automation.
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