
Nöjda med affären. Fr v Håkan Thulin, 
Mikael Thulin, Erik Arden och Viktor Thulin.

Produktionseffektivitet och ställtid 
– två stora vinster med investeringen.

– Jomen så är det ju. Man ångrar att 
vi inte investerade tidigare, säger vd 
Håkan Thulin.

När Smemo fick den nya P2:an instal-
lerad för två år sedan så var det första 
gången en maskin från Salvagnini 
landade i huset. 

– Det satt hårt inne, säger produktions-
chef Viktor Thulin och skrattar.

Vann stort över konkurrenten
Det var de fysiska testerna som avgjorde 
beslutet. 

– Vi provkörde tio av våra artiklar både 
hos Salvagnini och hos konkurrenten 
och flertalet av dem var snabbare med 
P2:an, berättar Mikael Thulin, delägare 
Smemo.

Bocktiden i sig är en stor vinst för 
produktiviteten.

– Det som också är en stor fördel är  
den korta ställtiden. Maskinen ställer 
om på några få sekunder, säger Viktor.

Just nu körs panelbockmaskinen i  
1-skift men titt som tätt går man upp 
i 2-skift.

– Och vi har ännu inte utnyttjat alla 
funktioner i maskinen så det finns mer 
att utveckla, konstaterar Mikael.
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SALVAGNINI SCANDINAVIA AB 
Maskinleverantör inom tunnplåtsbearbetning, 
en ledande innovatör inom teknologin för 
flexibla automatiska maskinlösningar.

att nu får vi nog leva med det här nya 
normala, säger Erik.

Närmast framför ligger Blechexpo i 
Stuttgart då Erik reser ner med fler 
kunder från Sverige för att visa upp 
nyheter.

Två år efter installationen av Salvagninis panelbockmaskin P2 är kunden 
Smemos recension kristallklar:  Det här borde vi ha satsat på för längesedan. 
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På Blechexpo i oktober visar Salvagnini en ”typisk 
Gnosjöfabrik”, specialanpassad för effektiv 
lågserieproduktion.

Värdefullt besök på fabriken
Nu i våras så följde Smemo med ner på 
vår Experiance Tour tillsammans med 
Salvagnini i Italien för att lära känna 
varumärket lite närmare. En resa som 
betydde mycket.

– Det öppnade många dörrar. Där ser 
man möjligheterna på plats och det är 
bra att ha med sig när ett behov dyker 
upp, säger Håkan.

Försäljningen pekar uppåt
Salvagninis maskinförsäljning har 
fått ett rejält uppsving de senaste 
månaderna.

– Efter en ganska tuff vår gick proppen 
ur runt midsommar. Det är en orolig 
omvärld, många har väntat så länge 
med investeringar men till slut insett 
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